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Global Business Center

Szkolenia, ktore osiagaja cel
Wycisnij z nas
wiedze w 2012 r.!

Eurofinance Training i Global Business Center
zapraszajq na szkolenia, seminaria i kursy w 2012 'r.

| LUTY

PROFESJONALNY HR SPRZEDAZY - skuteczny proces rekrutacji
do dziatu handlowego

Nowoczesny Menedzer - jak z sukcesem wypetniac swoja role?
Umowy w jezyku angielskim

Szkolenie dofinansowane: Efektywna komunikacja

Szkolenie dofinansowane: ,,Mniej znaczy wiecej”

- trening zarzadzania sobg w czasie

| MARZEC

Jak przetrwac w sSrodowisku konkurenc;ji?

Kurs zarzadzania projektami - Sesja | - Praktyczne zarzadzanie
projektami

Business Lunch - Jak komunikowa¢ marke klientom?
Szkolenie dofinansowane: Perswazja, wywieranie wptywu, a
manipulacja - moj profil dziatania

Szkolenie dofinansowane: Skuteczny prospecting - sztuka
efektywnego zdobywania nowych oraz odzyskiwania utraconych
klientow

Szkolenie dofinansowane: MS Excel, Power Point

- niezbednymi narzedziami w pracy handlowca

KWIECIEN
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[ Jak wykorzystac Euro 2012 w kreowaniu wizerunku
marketingowego w firmie 4
[T] Dobre maniery w biznesie
[T] Kurs zarzadzania projektami - Sesja | - Efektywne stosowanie
MS Project
[T] Business Lunch - Marketing bez uzycia reklamy
[[] Szkolenie dofinansowane: Zarzadzanie emocjami
- trening asertywnosci, metody redukgji stresu
[C] Szkolenie dofinansowane: Jak zwiekszy¢ skutecznos¢
w sprzedazy - konsekwencje zastosowania clienting’u
[[] Szkolenie dofinansowane: Dobre wrazenie mozesz zrobi¢ tylko raz
- jak nie chybié? - warsztat kreowania swojego wizerunku

Global Business Center
ul. Chatubinskiego 8, 00 - 613 Warszawa

tel.: 22 830 05 91; fax: 22 830 05 04
tel.kom.: +48 609 131 111

e-mail: globalbc@globalbc.pl
www.globalbc.pl

| MAJ

Zarzadzanie zespotem

Wspotczesne wyzwania kobiety lidera

Komunikacja wewnetrzna w firmie

Business Lunch - Marketing na poziomie bezposredniej sprzedazy
Szkolenie dofinansowane: Efektywna komunikacja
interpersonalna

Szkolenie dofinansowane: Magia negocjacji - jak osiggngé
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zamierzony cel w rozmowach handlowych?

| CZERWIEC

Profesjonalna Asystentka / Sekretarka

Kreatywnos¢ w zarzadzaniu

Negocjacje dla wtajemniczonych

Szkolenie dofinansowane: Kreatywnos¢ w sprzedazy
- trening umiejetnosci interpersonalnych

Szkolenie dofinansowane: ,,Mniej znaczy wiecej”

- trening zarzadzania soba w czasie

Szkolenie dofinansowane: Zarzadzanie emocjami
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- trening asertywnosci, metody redukgji stresu

| LIPIEC
[[]  Euro 2012! Spotykamy sie na szkoleniach wewnetrznych

| SIERPIEN

[[] Komunikacja wewnetrzna w firmie
[C] zarzadzanie projektami

| WRZESIEN

[T Planowanie $ciezek kariery - wizja, misja i staretgia
firmy a motywacja pracownikow
[[] Jak zosta¢ mistrzem negocjacji

| PAZDZIERNIK MIESIACEM WALKI
Z RAKIEM - DOtACZ SIE - PRZEKAZ 10% FUNDACII

[ Budowa modeli kompetencyjnych pracownikéw - warsztat
[[] Sukces Menedzera - jak zarzadzaé zespotem ?

| LISTOPAD
[] od oceny do rozwoju
oceniajacych
[T Nowy Rok - nowe mo
z sukcesem

| GRUDZIEN

[(]  Techniki sprzedazy - ja
[T standardy etykiety i dyp

ka przeprowadzania rozmoéw




